
Besprechen oder tauschen Sie
niemals Preis-, Rabatt-,
Angebots-, Marketing- oder
Verkaufs-, Produktentwicklungs-,
Produktions-, Kunden- oder
Lieferanteninformationen mit
einem Wettbewerber aus.
Beteiligen Sie sich nicht an
Verdrängungspreisen.
Stellen Sie sicher, dass
Marketingmaterialien fair,
sachlich und vollständig sind.
Geschäftsvorhaben mit
Wettbewerbern müssen vom
Rechtsberater des Unternehmens
genehmigt werden.

Hier bei RPM
verpflichten wir uns zu
einem energischen
Wettbewerb und zur
Förderung eines
prosperierenden
Marktes, tun dies jedoch
nur auf ethische und
verantwortungsvolle
Weise.

WETTBEWERB

 
Wir sind RPM und unser Erfolg hängt davon ab, dass jeder

von uns den richtigen Weg einschlägt und unseren Wert von
168® annimmt, um die richtigen Entscheidungen zu treffen.

  

KOMPETEN SIE RICHTIG
AUF DER ROUTE 168

 

Um Sie auf dem richtigen Weg zu
einer konformen und ethischen
Entscheidungsfindung zu halten,

wenden Sie sich bitte an Ihre
Führung oder uns unter:

compliance@rpminc.com.
 

ERFAHREN SIE MEHR: www.rpminc.com KONTAKT: compliance@rpminc.com


